
Caso de Éxito En 24 meses profesionalizó su gestión 

comercial, renovó un 30% sus líneas de 

productos y  creció  +20%  en unidades 

vendidas, proyectando nuevos desafíos en 

el mercado interno e internacional.

B2B
Fabricante Muebles del Hogar



Grupo Color es una empresa con 2 unidades 
de negocio:  juegos de living y comedor 
(marca Color Living), y fabricación de 
colchones (marca Deseo)

+ 5.000 m2 de planta industrial
+ 400 empleados
+ 50 años en el mercado
+ 1.200 clientes (comercios minoristas)
+ 25 vendedores

Ficha Técnica de la Empresa 

Juegos de Living
Juegos de Comedor

Colchones 
Sommiers

https://colorliving.grupocolor.com.ar/

https://deseocolchones.com.ar/

https://colorliving.grupocolor.com.ar/
https://deseocolchones.com.ar/


Lo que nos solicitan

Necesitamos mejorar las ventas, 
reposicionar la fábrica Color Living, 
modernizar nuestras líneas, renovar 
nuestra gestión comercial.

Sentimos que por la pandemia 
quedamos lejos de nuestros clientes.

“ “



La empresa sentía los efectos de la pandemia en sus ventas.

Algunos meses trabajaba menos del 80% de las horas previstas de 
producción debiendo parar la planta.

Si la situación persistía podía desmejorar su posición a mediano plazo.

El Punto 

de Partida 



Se trabajó con la Gerencia Comercial en ordenar la gestión comercial.
Se desarrolló un Tablero Comercial en Power BI. 
Se realizaron reuniones con los vendedores. Se analizaron sus zonas.

Se definieron objetivos por zonas y por vendedores.

Se retomó el vínculo con los clientes, visitas a fábrica, capacitación a sus equipos de vendedores, 

material de exhibición en los puntos de venta.

Se incorporó una agencia de comunicaciones para activar contenidos de comunicación.

Se desarrolló nueva página web en ambas unidades: Deseo y Color Living 

Se sumaron vendedores en zonas que no estaban ocupadas y se reasignaron otras zonas.

Se renovó el 30% de las líneas de productos
Se renovó la participación en ferias del sector y se generaron nuevas ferias propias de la empresa. 

Se retomó el vínculo con los principales comercios de cada zona realizando alianzas estratégicas 
para potenciar la presencia de la marca

Se incorporaron herramientas de gestión: Carga de Pedidos on line, CRM, Tableros Comerciales 

que permitieron que los vendedores puedan mejorar su gestión.

Lo qué 

se hizo



24 meses después…

La empresa aumentó +20% sus ventas (en USD)

Aumentó +50% su utilidad

Incorporó +15% personal

Tiene plena ocupación de planta (pasó de 80% de capacidad ocupada a 
120% sumando más turnos de trabajo)

Renovó 30% de su línea de productos

Mejoró su presencia en los puntos de venta

Resultado



Tablero Comercial en Power BI



Sistema de Carga de Pedidos On Line  +  CRM



Web Deseo



Web Color Living



La empresa recuperando presencia en los comercios 



Comercios visitando las fábricas de la empresa



La empresa retomando presencia en ferias del sector



Reportaje en Revista Pyme de Clarin



Ver video Ver video Ver video Ver video Ver video

Creación del Canal de Youtube de la empresa

https://www.youtube.com/watch?v=7BQxO-Se6nY
https://www.youtube.com/watch?v=1g7S0fbiZIs
https://www.youtube.com/watch?v=AeKvf3s60YE
https://www.youtube.com/watch?v=-DM8OIrJpUQ
https://www.youtube.com/watch?v=BQurBrO-rJ4


Ver video

Nos ayudó a profesionalizar el área 

comercial, incorporando herramientas de 

gestión que nos han dado muy buen resultado

Testimonios

https://www.youtube.com/watch?v=jQVBj75mv4U
https://youtu.be/0p0CLRnjKnk


+ 20 años            + 250 proyectos

Ayudamos a las empresas a aumentar sus ventas, 

mejorar su rentabilidad e innovar, mediante 

modelos integrales de gestión


	Número de diapositiva 1
	Número de diapositiva 2
	Número de diapositiva 3
	Número de diapositiva 4
	Número de diapositiva 5
	Número de diapositiva 6
	Número de diapositiva 7
	Número de diapositiva 8
	Número de diapositiva 9
	Número de diapositiva 10
	Número de diapositiva 11
	Número de diapositiva 12
	Número de diapositiva 13
	Número de diapositiva 14
	Número de diapositiva 15
	Número de diapositiva 16
	Número de diapositiva 17

