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En 24 meses profesionalizo su
gestion comercial, renovo un 30%
sus lineas de productos y crecio
+20% en unidades vendidas,
proyectando nuevos desafios en el
mercado interno e internacional




Ficha Técnica

Grupo Color es una empresa con 2
unidades de negocio: juegos de living y
comedor (marca Color Living), y
fabricacion de colchones (marca Deseo)

+ 5.000 m2 de planta industrial

+ 400 empleados

+ 50 afos en el mercado

+ 1.200 clientes (comercios minoristas)

+ 25 vendedores
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LO QUE NOS PIDEN:

66 Necesitamos mejorar las ventos,
reposicionar la fabrica Color Living,
modernizar noestras lineas, renovar
noestra gestion comercial.

Sentimos que por la pandemia
guedamos lejos de nvestros
clientes.
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PUNTO DE PARTIDA

La empresa sentia los efectos de |a
pandemia en sus ventas.

Algunos meses trabajaba menos del
80% de las horas previstas de
produccion debiendo parar la planta.

Si la situacion persistia podia
desmejorar su posicion a mediano
plazo



Se trabajo con la Gerencia Comercial en
ordenar la
Se desarrollo un en
Power BI.
Se realizaron reuniones con los
vendedores. Se
Se definieron V por
vendedores.
Se retomo el
visitas a fabrica, capacitacion a sus
equipos de vendedores, material de
exhibicion en los puntos de venta.
Se incorporo una

para activar contenidos
de comunicacion.
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Se desarrollo en ambas
unidades: Deseo y Color Living
en zonas que no
estaban ocupadas y se reasignaron otras
Zonas.
Se de las lineas de
productos
Se renovo la participacion en
y se generaron nuevas ferias
propias de la empresa.
Se retomo el
de cada zona realizando
alianzas estratégicas para potenciar la
presencia de la marca
Se incorporaron
Carga de Pedidos on line, CRM, Tableros
Comerciales que permitieron que los
vendedores puedan mejorar su gestion.



24 meses despues...

v' La empresa aumentd +20% sus
ventas (en USD)

v Aumentd +50% su utilidad

Incorporo +15% personal

Tiene plena ocupacion de planta

(paso de 80% de capacidad ocupada

a 120% sumando mas turnos de

trabajo)

v' Renovo 30% de su linea de
productos

v' Mejord su presencia en los puntos
de venta

v
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TABLERO POWER BI

GRUPQ  INDICADORES RESUMEN

$12.545 $1.567.491.525 : 124.953 79
$ Promedio de venta Ventas S Clientes Unidades vendidas Lineas por cliente (prom)

$174.593.040 S
$159.137.164 $161.860.002 §159,303.292

$152.379.215 §152.373.330

$130.620.029 m

s1 10.534.3;&1'
9.596 -

"s;_s.zoa.zvz

® Ventas () @ Unidades vendias @ Clientes

GC-BARLETTA ALEJANDRO 56 258 327 318 85 455 502 137 21
GC-DOMINGUEZ ALEJANDRO

GC-GAZZONE MARCELA 646 853 1.231 1.125 450 838 1.403 916 1.12
GC-GERENCIA 676 671 477 519 1.232 134 556 953 51
GC-GIULIANI CARLOS 599 744 2.059 1.948 470 967 1.072 1.272 1.55
GC-JORGE COSTAS 228 164 483 331 216 422 570 1.355 51
GC-LUQUE MARCELO 203 173 19 501 148 672 -22 19
GC-MARCO LEONARDO 382 777 1.870 2.381 679 1.286 1.488 1.291 1.55
GC-MEDILS GUSTAVO 261 1.317 2.460 1.513 254 1.756 1.382 1.180 1.61
GC-OLIVERO GUSTAVO 1.300 1.971 1.442 1.020 748 1.219 1.372 1.532 1.58
GC-ORTEGA JAVIER 10 261 69 150 106 263 6
GC-PLANO HUGO 1.291 456 2.433 1.236 505 1.079 1.278 681 1.50
GC-ROSSI PATRICIO 42 634 318 432 452 921 688 731 66
GC-SANCHEZ GERMAN 217 85 -2 71 9 158 11

Total 5.738 9.596 15.292 12.679 6.009 10.727 12.694 11.821 12.74
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CARGA PEDIDO ON LINE

| COLOR
deseof _ o TALIVING

n !l colchones&sommiers °
livings&muebles A\
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PEDIDOS PEDIDOS
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— " 0 | \ /
INGreSO -
Planta

O VDR
Vendedor |GERENCIA OTROS LIVING

Fecha 05/10/2022[7] pedido |:| E
Cliente ‘PEREZ JUAN MARCELO v‘
Sucursal v
Condicién ‘FINANCIADO 30/60/90 v‘

Total 0,00

Crear Pedido

deseo¥

colchones&sommiers & /n\

PEDIDOS

Pedido 107 87 Fecha 10/5/2022
Cliente 5 FRATELLO SA

Lista 094 Metros Cuibicos

Carrito m )
3 +

Q Q

9083233 C.SUENO DORADO (130x190) 27 405,00 .
9083234 C.SUEND DORADO (140x190) 27 970,00

9083238 C.SUEND DORADO (80x130) 16 666,00
s empem ey waom |
9086001 SOMMIER S.DORADO (100x190) 10 641,00

9086004 SOMMIER S.DORADO (140x190) 12 986,00

9086008 SOMMIER S.DORADO (80x190) 3.844,00 M
9125284 C.DIAMANTE CH.EUROTOP (140x190 14,00 @
9083233 C.SUENO DORADO (130x150) 5,00 &
9085008 SOMMIER S.DORADO (90x190) 3,00 §

9083239 C.SUENO DORADO (90x130) 3,00 i



WEB DESEO Y COLOR L.

deseo, > INICIO PRODUCTOS v NOSOTROS NOVEDADES CONTACTO ACCESO VIAJANTES ACCESORRHH &
colchones & sommiers

El placer de un buen
DESCANSO.

Colchones & Sommiers
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PREMIUM RESORTES ESPUMA  RESPALDOS A(\.EESORIOS ALMOHADAS
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¥ Vos ponele alegriq,
. =-NOSOtros nos
- encargamos del resto.




PRESENCIA EN
COMERCIOS




CLIENTES QUE VISITAN
LA FABRICA
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PRESENCIA EN FERIAS




REPORTAJE REVISTA
CLARIN PYME

Pymes | 5sepl 20 i ] Fymes

CANAL DE YOUTUBE

«segree  Color Living

47 suscriptores SUSCRITO ﬂ

Videos subidos P REPRODUCIR TODO

Video de Presentacion de Entrevista para Color Living: Entrevista para Color Living: Entrevista para Color Living: Entrevista para Color Living:
Color Living Testimonial de Valeria Torres Testimonial de Sergio Tristan Testimonial de Ruben... Testimonial de Polo Giardelli

41 vistas - hace 3 semanas 90 vistas - hace 1 mes 56 vistas - hace 1 mes 99 vistas - hace 1 mes 83 vistas - hace 1 mes



TESTIMONIO
DEL CLIENTE

Nos ayodd a profesionalizar
el drea comercial,
incorporando herramientas de

gestion gue nos han dado moy

boen resoltado

Robén Tamagnini
Gerente Comercial



Consultores

Ayoudamos a las empresas a aumentar sus ventas,
mejorar sv rentabilidad e innovar, mediante

modelos integrales de gestion

+ 20 aNos + 250 proyectos



