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i+(®) Consultores

Crear una Startu O que gestione las

operaciones de canje de granos de los
productores para sus compras de

productos e insumos.
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https://www.agrocanje.com.ar/

Ficha Técnica de la Empresa

Agroncaje nace de la idea de 3 cooperativas
del sector agricola, con la idea de generar
una empresa que haga posible la compra de
insumos y productos que precisan los
productores agricolas a través del canje de
granos en cualquier acopio que ellos

tuvieran sus granos.

El canje de granos ofrece beneficios
economicos y financieros importantes
para los productores, pero por lo

complejo de su gestion solo las

empresas grandes como Syngenta,
Monsanto, Toyota, John Deere, tenian
conocimiento para gestionarlo,
mientras que el resto de empresas no
podian aprovechar estos beneficios.




Unir las 3 partes

El proyecto tenia que unir al
PRODUCTOR, con el ACOPIO donde
tuviera sus granos y con el COMERCIO

con el que desee operar.
Se requeria un SISTEMA SENCILLO que
sea facil de comprender y de operar.

Incluso comprando en plataformas de

Ecommerce.

COMERCIO

i+(®) Consultores

PRODUCTOR
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ACOPIO



Situacion
Inicial

i+(®) Consultores

Las 3 cooperativas tenian “una idea” de lo que deseaban.

Sin embargo, habia muchas dudas sobre:

* La manera de implementarlo.

e Como lograr la adhesion de productores y comercios.
* Como difundirlo

 De qué manera lograr la adhesion de los acopios que representan el 90% del
volumen de granos, sin ellos el proyecto no iba a funcionar.

 Como lograr que “todos ganen”.



i+{®) Consultores
Que se hizo

Se trabajé con las 3 cooperativas en darle forma a la idea. Se definio...

* Elmodelo de negocio, la relacidon entre los socios y con otras cooperativas

* Elesquema de funcionamiento con comercios, productores, acopiadores

* Elsistema de gestion, el software de gestion de canjes y el crm

* Laestructura de la empresay en especial la estructura comercial

* Descripciones de puestos de las areas claves

* Objetivos, indicadores de medicion de los principales puestos

* Elmodelo de trabajo y se apoyo la gestion comercial en su lanzamiento

* Estrategia de Comunicacion para posicionar la empresa

* Plan de presencia en ferias, visitas a acopiadores y grandes participantes del sector
e Las bases contractuales: estatutos societarios, forma juridica, etc.

e Otros aspectos relacionados con la creacion de la empresa




.|III Resultado

AGROCANIJE aparecio en el mercado 1 mes antes de la
pandemia y tuvo que darse a conocer de modo virtual

durante los siguientes 18 meses.
Logro realizar mas de 800 operaciones en el primer afio y

comenzar a ser una alternativa de compra que productoresy

comercios aceptan cada vez mas.

https://www.agrocanje.com.ar/
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COMPRA TODO
CON GRANOS
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oxrord - Agrocanje - Comercio

M Mucho mas conveniente para

vender tus productos

Expandi tus posibilidades comerciales vendiendo
con el costo de operacién mas bajo del mercado en
todo tipo de rubros.

Quiero AGROCANIE en mi negocio

EXFORD AQ[C'QQE - Productor
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comprar todo lo que
hecesitas
Agrocanje no participa con ningdn porcentaje en la

liguidacion de granos del productor, operacion que
incluso se realiza sin retencion del IVA ni costos

bancarios.

Quiero comprar con AGROCANIE
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Testlmonlos '.+0 COI’]SU|’[OI’€S

Nos ayudd a pensar el proyecto de empresa, brindd
metodologia para definir vision, objetivos, planificar,

tener un rombo claro y profesionalizarnos.

Ver video



https://www.youtube.com/watch?v=0bDz7gvmoVI

Consultores

Ayovdamos a las empresas o avmentar sus ventas,
mejorar su rentabilidad e innovar, mediante

modelos integrales de gestion

+ 20 anos + 250 proyectos
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